PENGARUH PERSONAL SELLING TERHADAP KEPUTUSAN
ANGGOTA MEMILIH PRODUK TABUNGAN MUDHARABAH (TABAH)
DI KSPP. SYARIAH BMT NU JAWA TIMUR CABANG TLANAKAN

PAMEKASAN

SKRIPSI

Oleh:

ANITA QORIATUL HASANAH

NIM. 18383022026

\§‘i|"l
IAIN MADURA
PROGRAM STUDI PERBANKAN SYARIAH
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS ISLAM

INSTITUT AGAMA ISLAM NEGERI MADURA

APRIL 2022



PENGARUH PERSONAL SELLING TERHADAP KEPUTUSAN
ANGGOTA MEMILIH PRODUK TABUNGAN MUDHARABAH (TABAH)
DI KSPP. SYARIAH BMT NU JAWA TIMUR CABANG TLANAKAN

PAMEKASAN

SKRIPSI

Diajukan Kepada Institut Agama Islam Negeri Madura
Untuk Memenuhi Salah Satu Persyaratan Dalam Menyelesaikan

Program Sarjana (S1) Perbankan Syariah (S.E)

Oleh:
Anita Qoriatul Hasanah

NIM. 18383022026

\§6|r 7
IAIN MADURA

PROGRAM STUDI PERBANKAN SYARIAH
FAKULTAS EKONOMI DAN BISNIS ISLAM
INSTITUT AGAMA ISLAM NEGERI MADURA

APRIL 2022



